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Kort oppsummert 
De fleste virksomheter håndterer fortsatt adgang med plastkort, nøkkelkort og fragmenterte systemer. DigTic 
moderniserer dette med sikre mobile tilgangsbevis levert gjennom ett API. 

DigTic er en B2B-infrastrukturplattform for digitale billetter, nøkler og adgang. Plattformen gjør det mulig for partnere å utstede 
og administrere sikre mobile tilgangsbevis i Apple Wallet og Google Wallet gjennom ett API. 

Forretningsproblemet 
• Adgang er fragmentert på tvers av transport, hotell, arrangementer og bygg. 

• Kunder må ofte bruke flere apper, QR-koder, plastkort og nøkkelkort. 

• Virksomheter bruker tid og penger på mange enkeltintegrasjoner. 

• Resultatet er høyere driftskostnad, tregere lanseringer og svakere brukeropplevelse. 

Hva DigTic leverer 
• Ett API for utstedelse, validering og administrasjon av digitale tilgangsrettigheter. 

• Sikre mobile tilgangsbevis som kan erstatte eller supplere hotellnøkkelkort og adgangskort. 

• Et regelstyrt tilgangslag for tid, bruk, eierskap og livssyklus. 

• En integrasjonsmodell som kobler eksisterende systemer sammen uten å erstatte dem. 

Hvorfor dette betyr noe kommersielt 
• Lavere integrasjonskostnad: én integrasjon i stedet for mange. 

• Raskere lansering av nye tjenester og partnerskap. 

• Bedre kundeopplevelse: én wallet-basert flyt i stedet for mange løsrevne verktøy. 

• Nye produkter på tvers av domener, som event + hotell, transport + adgang eller konferanse + begrensede sesjoner. 

Gode første use cases 
• Hotellromnøkkel levert til mobil wallet. 
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• Ansatt- eller gjesteadgangskort på mobil. 

• Eventbillett + hotelladgang i én kundereise. 

• Konferanseadgang med regler for plenum, lukkede sesjoner og VIP-områder. 

Neste steg 
Start med en kort pilotdialog. Velg ett konkret use case, én partnerflyt og ett målbart resultat. 


